Der Versicherungsmakler

Auflage: 8.000

-

Anfragen zu weiteren Nutzungsrechten an den Verlag oder Ihren Medienbeobachter

02-2019 Reichweite: 36000 e
Seite: 43 Artikelflache: 20355 mm? - -
Land: Osterreich Skalierung: 100% 153
Region: Wien Artikelwerbewert: 1738.32
BIPRO SCHNITTSTELLE
VAV Versicherung/ Die VAV Versiche- Christian Sip6cz, die beiden Vorstande der VAV Ver-
BiPRO/ARISECUR rung stellt ihren  sicherung. Begeistert iiber die neue Art der Zusam-
Vertriebspart- menarbeit zeigt man sich auch auf Seiten der ARI-
nern iiber eine SECUR: ,Gerade im privaten Sach- & Kfz-Geschift
BiPRO konforme leiden Makler unter einem ungiinstigen Verhiltnis
IT-Schnittstelle Dokumente und Daten vollautoma-  aus hohem Arbeitsaufwand bei vergleichsweise ge-
tisch zur Verfiigung. ARISECUR hat als erster BIPRO  ringen Einnahmen. Die VAV leistet einen enormen
Consumer an das Service angedockt. Beitrag, unseren Maklern diese Situation zu erleich-
Uber die Software des Vertriebspartners konnen  tern. Wir ersparen uns durch die Schnittstelle mit der
nun Polizzen, Indesanpassungsinformationen und VAV 200 Personentage pro Jahr in der Administrati-
Daten, wie OMDS Bestand, OMDS Provision vollau-  on. Schlief3lich ist die Vollautomatisation des Makle-
tomatisch abgeholt, zugeordnet, interpretiert und  rinnendienstesunserwichtigstesZielals ARISECUR",
weiterverarbeitet werden. ,Wir freuen uns sehr, mit so  Geschifts-
der Bereitstellung einer BiPRO-Schnittstelle fiir un-  fiihrer Andreas
sere Vertriebspartner erneut die technologische Spit- ~ Biittner. M Sven Rabe, Andreas Biittner
zenposition der VAV unter Beweis gestellt “und Dr. Philip Steiner
zu haben. Dass wir diese kiirzlich gemein-
sam mit ARISECUR, dem zahlenmiflig
grofiten Zusammenschluss Osterreichi-
scher Versicherungsvermittler, in Betrieb VAV . Wby
nehmen durften, ehrt uns nicht nur, son- VERSICH ‘C“;E"
dern beweist auch den hohen Stellenwert . |
von technologiebasierter Vertriebsun- ;
terstiitzung in der heutigen Zeit. Wir als
VAV mochten unseren Vertriebspartnern
einmal mehr dabei helfen, Prozesskosten
zu reduzieren und somit mehr Ressour-
cen fiir personliche Kundengesprache zur
Verfiigung zu haben.”, so Sven Rabe und
m M ETA &22?;?;?11?0” Zum eigenen Gebrauch nach §42a UrhG. 11




