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VAV VERSICHERUNG / ARISECUR
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Die VAV Versicherung stellt ihren Vertriebspartnern ab sofort Daten und Dokumente an
BiPRO konformen IT-Schnittstellen zu Verfligung. Als erster BiPRO Consumer hat kirzlich
ARISECUR an das Service angedockt, damit konnen Polizzen,
Indexanpassungsinformationen etc. und Daten wie OMDS Bestand und OMDS Provisionen
vollautomatisch abgeholt, zugeordnet, interpretiert und weiterverarbeitet werden. In
Kombination mit der VAV Sofortpolizze entsteht damit eine geschlossene,
medienbruchfreie und hoch perfor  piese Seite verwendet Cookies. Mehr oK
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endet. Dies stellt einen erheblichen Mehrwert flr alle Seiten, insbesondere den
Vertriebspartnern, dar, denn durch die Umsetzung werden auch die internen
Geschaftsprozesse beim Versicherungsmakler optimiert und kénnen in Zukunft schneller
und kostenglnstiger ablaufen. ,Wir freuen uns sehr, mit der Bereitstellung einer BiPRO-
Schnittstelle fr unsere Vertriebspartner erneut die technologische Spitzenposition der VAV
unter Beweis gestellt zu haben. Dass wir diese klrzlich gemeinsam mit ARISECUR, dem
zahlenmaRig grofiten Zusammenschluss dsterreichischer Versicherungsvermittler, in
Betrieb nehmen durften, ehrt uns nicht nur, sondern beweist auch den hohen Stellenwert
von technologiebasierter Vertriebsunterstttzung in der heutigen Zeit. Wir als VAV mochten
unseren Vertriebspartnern einmal mehr dabei helfen, Prozesskosten zu reduzieren und
somit mehr Ressourcen fur personliche Kundengesprache zur Verfligung zu haben.”, so
Sven Rabe und Christian Sipécz, die beiden Vorstande der VAV Versicherung. Begeistert
Uber die neue Art der Zusammenarbeit zeigt man sich auch auf Seiten der ARISECUR:
.Gerade im privaten Sach- & Kfz-Geschaft leiden Makler unter einem ungtnstigen
Verhaltnis aus hohem Arbeitsaufwand bei vergleichsweise geringen Einnahmen. Die VAV
leistet einen enormen Beitrag, unseren Maklern diese Situation zu erleichtern. Wir ersparen
uns durch die Schnittstelle mit der VAV 200 Personentage pro Jahr in der Administration.
Schlieflich ist die Vollautomatisation des Maklerinnendienstes unser wichtigstes Ziel als
ARISECUR", so Geschaftsflihrer Andreas Buttner.
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