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Die VAV Versicherung stellt ihren Ver-
triebspartnern ab sofort Daten und
BiPRO-konformen
I'T-Schnittstellen zu Verfligung.

Als erster BiPRO-Consumer hat
kiirzlich ARISECUR an das Service an-
gedockt, damit konnen Polizzen, Index-

Dokumente an

anpassungsinformationen etc.und Daten
wie OMDS-Bestand und OMDS-Pro-
visionen vollautomatisch abgeholt, zu-
gcordnct. intcrprutiert und weiterverar-
beitet werden.

In Kombination mit der VAV-Sofort-
polizze entsteht damit eine geschlossene,
medienbruchfreie und hoch performante
Prozesskette, die mit den Originaldaten
im System des Vertriebspartners beginnt

und mit der dort vollautomatisch abge-

Schnittstelle

VAV Versicherung/ARISECUR

legten Polizze endet. Dies stellt einen er-
heblichen Mehrwert fiir alle Seiten, ins-
besondere fiir Vertriebspartner, dar, denn
durch die Umsetzung werden auch die
internen Geschiiftsprozesse beim Versi-

cherungsmakler optimiert und konnen
in Zukunft schneller und kostengiinsti-
ger ablaufen.

JWir freuen uns sehr, mit der Be-
reitstellung einer BiPRO-Schnittstelle
fir unsere Vertriebspartner erneut die
technologische  Spitzenposition  der
VAV unter Beweis gestellt zu haben,

en | Community
r Prozessoptimie g

Sven Rabe, Andreas Biittner und Dr. Philip Steiner

Dass wir diese kiirzlich gemeinsam mit
ARISECUR, dem zahlenmifig groften
Zusammenschluss osterreichischer Ver-
sicherungsvermittler, in Betrieb nehmen
durften, ehrt uns nicht nur, sondern be-
weist auch den hohen Stellenwert von
technologicbasierter Vertriebsunterstiit-
zung in der heutigen Zeit. Wir als VAV
mochten unseren Vertriebspartnern ein-
mal mehr dabei helfen, Prozesskosten zu
reduzieren und somit mehr Ressourcen
fiir personliche Kundengespriche zur
Verftigung zu haben®, so Sven Rabe und
Christian Sipocz, die beiden Vor-
stinde der VAV Versicherung.

Begeistert tber die neue Art
der Zusammenarbeit zeigt man
sich auch auf Seiten der ARISE-
CUR: ,Gerade im privaten Sach-
& Kfz-Geschift leiden Makler un-
ter einem unglnstigen Verhiltnis
von hohem Arbeitsaufwand bei ver-
gleichsweise geringen Einnahmen.
Die VAV leistet einen enormen Bei-
trag, unseren Maklern diese Situa-
tion zu erleichtern. Wir ersparen uns
durch die Schnittstelle mit der VAV
200 Personentage pro Jahr in der
Administration. Schlieflich ist die
Vollautomatisation des Maklerin-
nendienstes unser wichtigstes Ziel
als ARISECURY, so Geschiiftsfiih-

rer Andreas Biittner.
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